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Lead-Generierung

Lead-Generierung entwickelt sich zu einem wichtigen T
Grundbaustein fiir erfolgreiches B2B-Online-Marke- Was ist ein Lead?

ting. Sie bietet Ihnen die Méglichkeit, iiber ein breites Ein Lead ist die erfolgreiche UNTERNEHMEN / Vorteile:

Angebot von Werbeformen in direkten Kontakt mit dem Kontaktanbahnung eines WERBEKUNDE 0 Rﬁtg!"\fssen iber User
potenziellen Kunden zu treten, um so den Vertrieb zu Produkt- oder Dienstleis- :E.va-IuI:ti(:J?I

unterstiitzen und Ihre Marktposition zu starken. tungsanbieters zu einem
potenziellen Interessenten.

Durch unser einzigartiges Lead Center haben Sie nicht E Bekréftigt die Person das Leads:

nur Ubersicht dariiber, welche Leads Sie bekommen. Sie Interesse, spricht man von Userinformationen
kénnen auch sehen, wie lhre Kunden zu Ihrem Dokument einem ,qualified Lead”, = Name
gelangt sind, wie intensiv diese das Dokument genutzt entsprechend einer noch :\P/(re(r):;Iten

unverbindlichen Kaufab-
sicht

haben und welche anderen relevanten Informationen sie
sich zu Nutze gemacht haben. So kdnnen Sie die Qualitat
lhrer Leads genauer einschétzen und die Erfolgsquote
lhrer Kampagne steigern.
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Transparenz und Nachvollziehbarkeit

Alle Leads werden vor ihrer Bereit-
stellung an Sie nochmals von uns
tiberpriift, so dass eine hohe Qualitat
des potenziellen Kundenkontaktes
gewdhrleistet ist.

Beispielansicht des Lead Centers aus dem neuen Vogel-Werbekundenportal.
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